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¿Qué hacemos?
1. Mejoramos tus estrategias de venta. 
2. Somos expertos en “Social Selling”. 
3. Te ayudamos en tu transformación digital. 
4. Te enseñamos a desarrollar una estrategia 

poderosa en Linkedin. 
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¿Cómo lo hacemos?
1. Ofrecemos conferencias para difundir conocimiento 

en Transformación Digital, Ventas y Orientación 
Laboral. 

2. Ofrecemos formación en “Social Selling” y 
Orientación Laboral

3. Te ayudamos a desarrollar tu plan comercial. 
¡A vender más y mejor!

4.   Linkedin for Business.  
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Albert Einstein
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Conferencias:

1. “Social Selling” con Linkedin.  
2. Uso Estratégico de Linkedin para buscar trabajo.
3. Orientación Laboral. CV del 1.0 al 3.0.
4. “La Era de la Renovación permanente y 

transformación digital”  
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Formación: Linkedin for Business

1. Uso Avanzado de Linkedin para profesionales.
2. Uso Avanzado de Linkedin para empresas.
3. “Social Selling”. Tu plan comercial con Linkedin. 
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Consultoría Comercial Integral:
1. Creación, desarrollo y seguimiento del plan 

comercial por objetivos. 
2. Asesoramiento comercial puntual para negocios 

específicos. 
3. Integración de estrategia comercial 1.0, 2.0 y 3.0. 

Usar Linkedin para vender.
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El método

Perfil
Red de 
Contactos

Medir Contenidos

1 2

34
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¿Cuál es tu 
estrategia en 
la principal 

red 
profesional 
mundial? 
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11M+
MÉXICO

6M+
ARGENTINA

4M+
CHILE

32M+
BRASIL

4M+
PERÚ

+600
millones
de usuarios en el mundo

en 2019

+80 millones
en América Latina

5M+

COLOMBIA
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- MÁS DE 600 MILLONES DE PROFESIONALES CON PERFIL 
ACTIVO EN 2019 

- (Como Profesional, debes tener una estrategia en Linkedin, 
porque en algún momento de tú vida, (o muchos)  es seguro,     
que lo vas a necesitar).                         

- OBJETIVO PERSONA: ENCONTRAR EMPLEO

- Es lo que muestras al mundo. 
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- EL USO DE LINKEDIN COMO RED DE   NEGOCIOS MÁS 
IMPORTANTE DEL MUNDO.  

- (Si eres empresa y no lo usas bien, estás perdiendo 
potencial con tus clientes, pierdes dinero y dejas espacio a 
tu competencia)  

- OBJETIVO EMPRESA: VENDER MÁS Y MEJOR. 

- El mejor sistema B2B 

- Ya es P2P (Persona a persona) 
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Social Selling

1.0

2.0

3.0
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Nuestros clientes: Conferencias



PRESENTACIÓN DE SERVICIOS

Nuestros clientes: Formación



PRESENTACIÓN DE SERVICIOS

Nuestros clientes: Consultoría
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Testimonios Destacados. 

- “Ivan es uno de los principales profesionales 
con conocimiento de Social Selling utilizando  
Linkedin en Latinoamérica”. 

Gustavo Pagotto (Gerente Regional de Ventas en América Latina de Linkedin).  
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Testimonios Destacados. 

- “Ha sido muy importante las orientaciones 
que nos ha dado Iván en el ámbito de 
nuestras estrategias comerciales digitales.” 

Juan Cristóbal Urrutia (Socio Consultor de Cahuala)
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Testimonios Destacados. 

- “La ayuda y orientación que me entrega Iván 
están resultando fundamentales para mí”. 

Fernando Vigorena (Presidente de la Fundación Emprendedores)
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Testimonios Destacados. 

- “Si estás buscando una persona que te ayude 
a generar nuevas oportunidades de negocio 
con Linkedin en Latam, Iván es una apuesta 
segura”. 

Manolo Vidal (Director de Ventas Pricer AB España y Portugal). 
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Testimonios Destacados. 

- “Iván es un experto profesional que aporta su 
experiencia en Linkedin con un enfoque de venta 
consultiva, que encaja perfectamente como una 
herramienta estratégica para los clientes que nos 
dedicamos a venta de servicios. Comprometido, 
profundo,  agradable y muy práctico”.

José Manuel Martínez (Gerente General de Automóvil Club de Chile). 
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Algunos ejemplos 
de clientes:

Perfiles destacados en Linkedin
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Iván Calvo es Ingeniero y Sociólogo, y sobre todo, es experto en ventas y “Social Selling”. Fruto
de esta combinación nace su pasión por entender los diferentes mercados y cómo se
desempeñan las empresas en estos entornos cambiantes día a día.

Está reconocido oficialmente por Linkedin como uno de los primeros 10 “Social Selling Experts”
en Latinoamérica y entre los 40 primeros del mundo desde Septiembre2017.

Buscando siempre como atender bien a los clientes y mejorar sus expectativas y ayudando así a
las empresas a mejorar sus resultados con objetivos concretos.

Posee más de 15 años de experiencia en Dirección de Empresas tanto en Europa como en
América en varios sectores.

Iván Calvo Prieto. 
CEO & FOUNDER  

LAIL-ABN

https://www.linkedin.com/in/ivancalvoprieto/

ivancalvo@lail-abn.com

https://www.linkedin.com/in/ivancalvoprieto/
mailto:ivancalvo@lail-abn.com
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Contacto: info@lail-abn.com

www.lail-abn.com
Conoce lo que hacemos en: 




